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（様式２） 

事業計画書 
 

         
フリガナ  法人・個人 

法人名又は

商号 
 □ 法人 

□ 個人 
フリガナ  
代表者名  

 
生年月日  年 月 日  （ ）歳 現在の勤

務先 
個人の場合

のみ記入 

 
 

所在地 〒 

TEL  E-mail  
FAX  URL  
担当者 
連絡先 
（外国人の場

合は、日本にお

ける連絡先） 

フリガナ 
担当者名 
TEL 
FAX 
E-mail 

 
企業概要 
業 種  
設立年月日  資 本 金  
従 業 員 数 ( 会 社 全
体) 

正職員   人 ＋ パート・臨時    人＝ 合計   人 

従 業 員 数   正職員   人 ＋ パート・臨時    人＝ 合計   人 
※ 個人の場合は、設立年月日欄に会社設立予定月日をご記入ください。 

 
営業実績（３年分・設立後３年未満の会社は、直前の年まで） 

     年／  月   年／  月   年／  月 
売 上 高    
売 上 総 利 益    
販売・一般管理費 
(うち減価償却費) 

 
（       ） 

 
（       ） 

 
（       ） 

営 業 利 益    
経 常 利 益    
当 期 利 益    
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会社沿革（会社設立以降の History） 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
申請者の略歴及び業務経験 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
申請者以外の経営メンバーの略歴及び業務経験 
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本施設で実施する事業について 
事業 
テーマ 

 

 
事業概要 

 

 
 
 
 
 

申請の動
機・入居
理由 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
本施設で実施する事業の特長について 
事業の新規性・独創性 
 
 
 
 
 
 
 
 
強み・競争力 
 
 
 
 
 
 
 
 
事業の社会性 
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保有又は利用可能な特許の有無 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
本施設で実施する事業の市場に係る状況 
事業の市場での位置づけが明確になるように、市場ニーズ、市場規模、市場の伸びの状況等を記入してください。 

市場ニーズ 市場でのニーズ及びその判断理由等を説明して下さい。 
 
 
 
 
 
 
 
 
市場規模 *例・・・日本全国で○○億円、神奈川県内で○億円等。  
 
 
 
 
 
 
 
調査データーの内容 *調査データがありましたら、その内容を記入して下さい。 
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本施設で実施する事業の市場でのターゲット 
上記のような市場状況の中で、顧客層をどのように設定しているのかを説明して下さい。 

○顧客層は？（誰が、どんな時に、どのような） 
 
 
 
 
 
 
○上記層をターゲットとした理由 
 
 
 
 
 
  
 
競合状況（競合相手・競合調査・競合戦略） 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
事業実施上の問題点・リスク及び対策 
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事業の実施体制 
この事業を実施するための内部体制等を図示するなど簡潔・明瞭に説明してください。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
実施スケジュール 
応募にあたっての現況と今後のスケジュール ＊事業の実施時期までのスケジュールを具体的に記入してくださ
い。 
○ 現況 
 
 
 
 
○ 今後のスケジュール 
 
 
 
 
 
 
 
大学、研究機関等との共同開発等の内容（既に、共同開発等の実績或いは計画がある場合は記入く
ださい） 
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導入機械設備・実験内容（使用する薬品など届出が必要な内容）など 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
入居予定時期・入居にあたって貸室の模様替え、設備変更、インターネットインフラなど
希望する点がありましたら、内容をご記入ください。 
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収支計画（会社全体と本施設の事業業績は別々に記載してください。） 
※向こう３年間の収支計画について記入してください。 
 (単位：千円) 

     年     年     年 
単   価    

売上高 数   量    
売上高の計（Ａ）    

商 品 仕 入    

材 料 費    売上原価 

外注加工費    
計 （Ｂ）    

売上総利益 （Ａ）－（Ｂ）    

人
件
費 

給 与 手 当 
(経営者分) 

 
（      ） 

 
（      ） 

 
（      ） 

① 賃 借 費    
② 光 熱 費    
③ 通 信 費    
④広告宣伝費    
⑤研究開発費    
⑥減価償却費    

販
売
・
一
般
管
理
費 

経 
 
 
 
 
 

費 

⑦ そ の 他    
販売・一般管理費の計（Ｃ）    
営業利益（Ａ）－（Ｂ）－（Ｃ）    
経常利益（Ｄ）    
法人税等（Ｅ）（Ｄ×４５％）    

当期利益（Ｄ）－（Ｅ）    

 
資金計画（会社全体と本施設は別々に記載） 
※向こう３年間の資金計画について，資金の需要目的，調達方法を記入してください 

（単位：千円） 
     年     年     年 

    
    
    

資
金
需
要 資金需要合計    

    
    
    

資
金
調
達 資金調達合計    
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資金繰表（会社全体と本施設は別々に記載） 
※ 向こう 6か月分の資金繰りをご記入ください。 

（単位：千円） 
 月 月 月 月 月 月 
前月繰越高 
 

      

売上現金収入       
受取手形期日入金       
受取手形割引       
その他収入       

経

常

収

入 合計 ①        
仕入現金支払       
支払手形決済       
人件費       
その他諸経費       
支払利息割引料       

その他支出       

経

常

支

出 

合計 ②       
経常収支 
①‐②＝③  

      

短期借入金       
長期借入金       
増資・社債発行       
その他       

経
常
外
収
入 合計 ④       

短期借入返済       

長期借入返済       
設備費支払       
その他       

経
常
外
支
出 

合計 ⑤       

経常外収支 
 ④‐⑤＝⑥ 

      

総合収支 
 ③＋⑥ 

      

翌月繰越高  
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ＫＳＰ－ＴＨＩＮＫへ期待すること等要望事項 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


